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Inscríbete llamándonos al: 902 00 24 90 o escríbenos un correo a 
info@isge.es con tus datos de contacto y la sesión a la que quieres asistir
y nos pondremos en contacto contigo.
 



¿Cómo te ayuda Sage CRM en tus oportunidades? 

Objetivos: FUERZA DE VENTAS DE SAGE CRM 
 

• Contactos, Potenciales, Lead 

• Gestión de Oportunidad 

• Previsión de ventas 

• Agendas, Citas y Tareas 

• Organización de mi departamento comercial 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 3 DE FEBRERO 

10,30 H 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 10 DE FEBRERO 

10,30 H 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 17 DE FEBRERO 

10,30 H 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 24 DE FEBRERO 

10,30 H 



¿Por qué necesito Sage CRM?, Conócelo 

Objetivo: Marketing, Fuerza de ventas y Atención al cliente 
 

• Gestión de Campañas de Marketing 
 

• Desarrollo Fuerza de Ventas 
 

• Servicio de Atención al Cliente 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 3 DE FEBRERO 

12,30 H 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 10 DE FEBRERO 

12,30 H 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 17 DE FEBRERO 

12,30 H 

REGISTRATE AQUÍ 
VIERNES 24 DE FEBRERO 

12,30 H 
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